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The Comment:

Late Payments – new Restrictions on Payment-terms in the 
B2B Sector would damage SMEs in Commerce
The Recast of the Late Payment Directive aims 
to ensure timely payment to small and medium-
sized enterprises. It primarily concerns late 
payments by public authorities, but political 
discussions in the European Parliament aim to-
wards a restriction of payment terms for the 
business to business (B2B) sector. Our sector 
strongly opposes such an extension, which 
would be detrimental to SMEs in commerce. 
Restricting payment terms for B2B contracts 
would deprive the 6 million European SMEs in 
commerce of the liquidity they need to maintain 

stocks. Flexible payment terms allow them for 
interest free, working capital to cover liquidity 
gaps until the goods in stock are sold. In the 
current economic climate, in which banks are 
increasingly reluctant to provide SMEs with 
credit, trade credit is their main way of acquir-
ing access to finance.

By 

France: Upturn in 
Furniture Trade
Paris. As announced by the French furnishing trades 
association FNAEM, based on information from the 
French market survey institute IPEA, sales of the 
French furnishing trade during the first quarter of this 
year have risen strongly by 3.4% as compared with 
the previous year. After slack January sales (due to 
the weather) with a fall of 2.5%, sales in February in-
creased by 3.9% and in March by as much as 10.3%. 
In 2009, sales of the French furnishing trade had 
plummeted by 3.1% to EUR 9.3 billions.

On 8 April the Internal Market and Consum-
er Protection (IMCO) Committee of the Eu-
ropean Parliament adopted its Report on 
the Proposal for a Regulation on Textile 
Names and related labelling of textile prod-
ucts. Such Regulation will also apply to 
many goods sold by furniture retailers (e.g. 
home textiles, furniture containing at least 
80% by weight of textile components).
The proposal made by the European Com-
mission in January 2009 aimed at replacing 
three existing Directives by a unique Regu-
lation and had two main objectives: adapt-
ing the legislation to technical progress and 
ensuring a faster adoption of new fibres 
names.
The Report adopted by the IMCO Commit-
tee has gone much beyond this limited 
scope and includes amendments dealing 
with complex and politically sensitive mat-
ters (e.g. origin marking, animal-derived 
materials). Such issues neither were investi-
gated whatsoever in the European Com-
mission’s impact assessment nor under-
went the necessary consultation process.
Legislative initiatives concerning the possi-
ble introduction of new labelling require-
ments at Union level (having a major impact 
on EU companies), should be dealt with 
separately from this very technical Regula-
tion. FENA urges the Members of the Euro-
pean Parliament to refocus on the initial ob-
jectives of the proposal when considering 
the final adoption of the Report in Plenary. 

By Alessandro Bedeschi, 
FENA European Affairs 
Adviser in Brussels. 	
Photo: FENA

Flash from Brussels
Proposal for a Regulation on Textile Names: Need to 
refocus on the Initial Objectives

New trade sector presidium of the Vienna Chamber of Commerce (f.l.t.r.): Peter 
Ottendorfer, Dr. Johann F. Kwizda, divisional representative Erwin Pellet, Katharina 
Schinner, Helmut Schramm, Rudolf Mayer, Johann Arsenovic, director Dr. Rudolf 
Thron. Photo: Wirtschaftskammer Wien

Pellet new Divisional Representati-
ve of Vienna Trade Sector
Vienna. FENA vice-president Erwin Pellet has been elected new divisional repre-
sentative of the Vienna trade sector, at the head of the Vienna Chamber of Com-
merce. In this function, he succeeds Dr. Fritz Aichinger, who held the position for 
18 years. The furnishing trade specialist Erwin Pellet has been in control of the 
family-owned business since 1970, now in the 4th generation, supplying exclusive 
household and kitchen items. 
In Austria, he has been engaged since 1995 as regional committee representative 
and since 2000 as federal committee representative of the specialised furniture 
trade. In addition, since 2000, as curator of the WIFI Vienna, he has played a major 
part in the extension of the Vienna commercial education and training centre. In the 
future, too, as new divisional representative, he will concentrate his efforts on 
strengthening the existing trade structures in the centre of Vienna.
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Der Kommentar:

Späte Zahlungen – neue Einschränkungen bei Zahlungsbe-
dingungen im B2B-Sektor würden SMEs im Handel schaden
Mit der Modifizierung der Richtlinie bezüglich 
verspäteten Zahlungen wird beabsichtigt, ter-
mingerechte Zahlungen an SMEs zu sichern. 
Dies bezieht sich in erster Linie auf verspätete 
Zahlungen durch öffentliche Behörden. Politi-
sche Debatten im Europa-Parlament zielen je-
doch auf eine Einschränkung der Zahlungsbe-
dingungen für den B2B-Sektor. Unser Sektor  
lehnt eine solche Erweiterung, die den SMEs im 
Handel schaden würde, strikt ab.
Eine Einschränkung der Zahlungsbedingungen 
für B2B-Verträge würde den sechs Millionen 
SMEs die Liquidität entziehen, welche sie be-

nötigen, um Lagerbestände aufrechtzuerhalten. 
Flexible Zahlungsbedingungen ermöglichen ih-
nen ein zinsloses Betriebskapital, um Liquidi-
tätslücken zu überbrücken, bis die Lagerbe-
stände verkauft worden sind. Bei dem heutigen 
Betriebsklima, in dem die Banken zunehmend 
zögern, SMEs Kredite zu ermöglichen, sind 
kommerzielle Kredite für SMEs die wichtigste 
Möglichkeit, um Kapital zu sichern.

By 

Frankreich: Möbelhandel 
schafft Trendwende
Paris. Wie der Verband des Französischen Einrich-
tungshandels FNAEM unter Berufung auf das Pariser  
Marktforschungsinstitut IPEA mitteilt, ist der Umsatz 
im französischen Einrichtungshandel im 1. Quartal 
dieses Jahres im Vergleich zum Vorjahr wieder kräftig 
um 3,4% gestiegen. Nach einem witterungsbedingt 
schwachen Januar mit einem Rückgang um 2,5% 
haben die Umsätze im Februar dann um 3,9% und 
im März sogar um 10,3% zugelegt. In 2009 war der 
Umsatz im französischen Einrichtungshandel noch 
um 3,1% auf 9,3 Mrd. Euro gesunken.

Am 8. April hat das Internal Market and Consumer 
Protection Committee (IMCO) des Europäischen Par-
laments den Bericht über den Vorschlag für eine Vor-
schrift zu Textilbezeichnungen und eine vergleichba-
re Etikettierung von Textilerzeugnissen angenommen. 
Diese Richtlinie wird auch für viele Waren gelten, die 
vom Einrichtungshandel verkauft werden, wie Heim-
textilien sowie Möbel, die zu mindestens 80% ihres 
Gewichts aus Textilkomponenten bestehen. 
Der ursprüngliche Vorschlag, im Januar 2009 von der 
Europäischen Kommission eingereicht, zielte darauf, 
drei bestehende Richtlinien durch eine einzige Vor-
schrift zu ersetzen, und hatte zwei Hauptziele: die 
Gesetzgebung dem technischen Fortschritt anzu-
passen und eine schnellere Annahme von neuen Fa-
serbezeichnungen zu sichern.
Der vom IMCO angenommene Bericht geht über die-
sen beschränkten Umfang weit hinaus. Er beinhaltet 
Änderungen bezüglich komplexer, politisch sensibler 
Fragen (z. B. Ursprungsangaben, Materialien tieri-
scher Herkunft). Solche Fragen wurden weder in der 
Folgeneinschätzung durch die Europäische Kommis-
sion geprüft, noch unterliefen sie die erforderlichen 
Anhörungsprozesse.
Gesetzesinitiativen für eine eventuelle Einführung von 
neuen Etikettierungsregelungen auf EU-Ebene, die 
eine gravierende Auswirkung auf EU-Unternehmen 
haben könnten, müssen separat von dieser äußerst 
technischen Vorschrift behandelt werden. Die FENA 
fordert die Mitglieder des Europa-Parlaments auf, 
sich beim Erwägen der endgültigen Annahme des 
Berichts im Plenum auf die ursprünglichen Ziele des 
Vorschlags zu konzentrieren.

Von Alessandro Bede-
schi, FENA European 
Affairs Adviser in Brüssel. 
Foto: FENA

Flash from Brussels
Vorschlag für eine Vorschrift zu Textilbezeichnungen: 
Ursprüngliche Ziele müssen erneut geprüft werden

Neues Sparten-Präsidium Handel der Wirtschaftskammer Wien (v.l.n.r.): 
Peter Ottendorfer, Dr. Johann F. Kwizda, Spartenobmann Erwin Pellet, 
Katharina Schinner, Helmut Schramm, Rudolf Mayer, Johann Arsenovic, 
Spartengeschäftsführer Dr. Rudolf Thron. Foto: Wirtschaftskammer Wien

Pellet neuer Spartenob-
mann des Wiener Handels
Wien. FENA-Vizepräsident Erwin Pellet ist als neuer Spartenobmann 
des Wiener Handels an die Spitze der Wirtschaftskammer Wien ge-
wählt worden. Er folgt Dr. Fritz Aichinger nach, der diese Funktion 18 
Jahre innehatte. Der Einrichtungsfachhändler Pellet führt seit 1970 
den Familienbetrieb in 4. Generation und bietet exklusive Haushalts- 
und Kücheneinrichtungen an. 
In Österreich hat er sich seit 1995 als Landesgremialobmann und seit 
2000 als Bundesgremialobmann des Einrichtungsfachhandels für die 
Branche eingesetzt. Zudem hat er seit 2000 als Kurator des WIFI-Wien 
den Ausbau des Aus- und Weiterbildungszentrums der Wiener Wirt-
schaft mit vorangetrieben. Als neuer Spartenobmann will er auch künf-
tig den Schwerpunkt seiner Arbeit auf die Stärkung der gewachsenen 
innerstädtischen Handelsstrukturen legen.


