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Der MÖBELMARKT ist das B2B-Fachmedium für Möbelhandel und Industrie, als offizielles  
Organ des Verbandes des europäischen Möbelhandels (FENA) sowie als einziges deutsches Mitglied 
in der International Alliance Of Furnishing Publications (IAFP) national und international eindeutig 
positioniert.

MÖBELMARKT.DE ist die B2B-Branchen-Plattform für Home & Living. Unsere Online-Präsenz 
bietet Ihnen News, Markt- und Unternehmensdaten, Personalien, Trends und Stories aus 
unserer umsatz-, margen- und budgetstarken Möbel-, Küchen-, Bad- und Einrichtungsbranche – 
recherchiert und aufbereitet von der MÖBELMARKT-Fachredaktion. Darüber hinaus vernetzen 
wir die Branche mit Experten aus allen ökonomisch relevanten Disziplinen, sind Partner und 
Veranstalter von Events mit konkretem Nutzen für den beruflichen Alltag und bieten Ihnen 
und Ihrem Unternehmen eine Plattform für Ihre aufmerksamkeitsstarke Präsentation – auf 
MÖBELMARKT.DE, in unserem Newsletter und allen relevanten Social Media Kanälen.

Der MÖBELMARKT agiert seit über 50 Jahren auf globalen Märkten und bietet Ihnen individuelle 
B2B-Marktkommunikation mit einem breiten Portfolio an Leistungen und Service. Profitieren Sie 
von der gewachsenen nationalen und internationalen Kompetenz sowie von zahlreichen exklusiven 
Partnerschaften.

Der MÖBELMARKT liefert Ihnen:

●  eine Marke – für Ihren überzeugenden Auftritt im Markt!
●  einen Partner – für alle Ihre Belange und Interessen in der Branche!
●  ein Abo – über alle Kanäle!
 alle Marktpartner – Information, Wissen und Unterhaltung aus der eigenen Fachredaktion 
 für Zuliefer-, Bad-,  Küchen- sowie Möbelindustrie, Importeure, Großhandel, Verbundgruppen, 
 Einzelhandel, Branchenorganisationen und Dienstleister!
●  alle Entscheider – kommunikativen Zugang zu Führungskräften in allen relevanten 
 Hierarchiestufen und Disziplinen!
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Online-Banner sind die gebräuchlichsten und effizientesten 
Werbemittel auf Websites. MÖBELMARKT.DE bietet Ihnen eine 
Fülle an verschiedenen Möglichkeiten an. Suchen Sie sich 
einfach das für Sie geeignete Format aus unserer Auflistung aus 
und nehmen Sie mit uns Kontakt auf!

LEADERBOARD   Format: 1.200 x 120 px
960,– €/Startseite monatlich, plus 290,– €/Rubriken-Startseiten

HOCKEYSTICK   Format: 1.200 x 120 px plus 160 x 600 px,
Kombination aus Leaderboard und Skyscraper
1.460,– €/Startseite monatlich, plus 490,– €/Rubriken-Startseiten

FIREPLACE   Format: 1.200 x 120 px plus 2 x 160 x 600 px
2.290,– €/Startseite monatlich

TOP BANNER   Format: 786 x 160 px
1.490,– €/Startseite monatlich, plus 790,– €/Rubriken-Startseiten

Alle Preise monatlich, zzgl. ges. Mwst., Rotation vorbehalten!
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SKYSCRAPER   Format: 160 x 600 px
1.050,– €/Startseite monatlich, plus 390,– €/Rubriken-Startseiten &  
BusinessForum-Rubriken, plus Artikel-Detailseiten 80,– € mtl.

CONTENT AD   Format: 840 x 160 px, 
eingebettet in redaktionellen Inhalt
780,– €/Startseite monatlich, plus 290,– €/Rubriken-Startseiten & 
BusinessForum-Rubriken

MEDIUM RECTANGLE   Format: 300 x 240 px
450,– €/Startseite monatlich, plus 190,– €/Rubriken-Startseiten & 
BusinessForum-Rubriken plus Artikel-Detailseiten 50,– €

Alle Preise monatlich, zzgl. ges. Mwst., Rotation vorbehalten!
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Für die optimale Darstellung Ihrer Online-Banner senden Sie 
uns bitte die entsprechende/n Datei/n im passenden Format zu.
Sollten Sie dazu noch Fragen haben, nehmen Sie mit uns 
Kontakt auf!

Datenformat/e   
Größe: jeweilige Pixel-Formate in Breite x Höhe
Auflösung: 72 dpi
Format: jpg, gif, animated gif, html
 

Bitte richten Sie konkretere Anfragen direkt an unsere Anzeigenabteilung, 
Telefon +49 (0)911 95578-35, media@ritthammer-verlag.de!

Mobile-Datenformat/e   
Wenn Ihre Buchung auch die Mobile-Darstellung beinhaltet, 
senden Sie uns bitte Ihre Banner-Dateie/n auch im Mobile-Format.
Größe: 290 x 80 px
Auflösung: 72 dpi
Format: jpg, gif, animated gif, html

Online – Bannerwerbung auf www.moebelmarkt.de 6



MÖBELMARKT-Newsletter (Montag & Mittwoch)

Der MÖBELMARKT-Newsletter informiert unsere Abonnenten und 
registrierten User kontinuierlich über alle aktuellen Branchen-News, 
Markt- und Unternehmens-Informationen, Personlien, Consumer-Insights, 
Trends & Stories auf moebelmarkt.de

	 Textanzeige, Fließtext (ca. 250 Zeichen), Bild & Link
●  210,– € (einmalige Schaltung), zzgl. Mwst.
●  350,– € (zweimalige Schaltung), zzgl. Mwst.

 Banner, 560 x 160 px
●  260,– € (einmalige Schaltung), zzgl. Mwst.
●  400,– € (zweimalige Schaltung), zzgl. Mwst.

 XL-Banner, 560 x 250 px
●  390,– € (einmalige Schaltung), zzgl. Mwst.
●  600,– € (zweimalige Schaltung), zzgl. Mwst.

Event-Newsletter (Anzahl Event-Newsletter ist limitiert)

Besondere Branchen-Events wie z.B. imm cologne, M.O.W.,  
Hausmessen etc. bieten Extra-Chancen für überdurchschnittlich 
wirkungsvolle Kommunikations-Maßnahmen. Nutzen Sie sie für  
Branding und Lead-Generierung, wir beraten Sie gerne!

 Banner, 560 x 160 px
●  550,– €, zzgl. Mwst.

 XL-Banner, 560 x 250 px
●  850,– €, zzgl. Mwst.

MÖBELMARKT kompakt (Anzahl Sonder-Newsletter ist limitiert)

Das Top-Format für Kommunikations-Profis! Ihr überzeugender  
Auftritt mit vollständig eigenem Newsletter an alle registrierten 
moebelmarkt.de-User.

 StandAlone-Newsletter, max. 1.500 Zeichen (inkl. Leerzeichen), 
 min. 1 Aufmacherbild/max. 3 Bilder
●  950,– €, zzgl. Mwst.

Online – Newsletter-Marketing auf www.moebelmarkt.de 7



Marketing mit Paid Content durch unsere  
MÖBELMARKT-Fachredaktion

Mit einem Online-PR-Bericht präsentieren Sie Ihr Unternehmen, Ihre 
Produkte und Leistungen sowie Ihre Referenzen und Positionen in Form 
eines redaktionellen Artikels – aufmerksamkeitsstark, professionell 
und kompetent durch unsere Fachredaktion aufbereitet – den 
relevanten Entscheidern und Anwendern der Möbel-, Bad-, Küchen- und 
Einrichtungsbranche.

Nehmen Sie jetzt Kontakt mit uns auf: Gerne sprechen wir über Ihre 
Kommunikationsziele und beraten Sie umfassend!

Bitte informieren Sie sich tagesaktuell über unsere innovativen 
Angebote auf: www.moebelmarkt.de/profil/moebelmarkt
Sprechen Sie uns ggf. an, wenn Sie individuelle Wünsche haben!

Online-PR „BASIC“: 995,– € zzgl. Mwst.

●  max. 1.500 Zeichen (inkl. Leerzeichen)
●  min. 1 Aufmacherbild
●  max. 3 Bilder (im Fließtext oder als Galerie)
●  max. 2 Links
●  max. 1 Download-Datei

Online-PR „PLUS“: 1.495,– € zzgl. Mwst.

●  max. 3.000 Zeichen (inkl. Leerzeichen)
●  min. 1 Aufmacherbild
●  max. 3 Bilder (im Fliesstext)
●  max. 10 Bilder (als Galerie)
●  max. 3 Links
●  max. 3 Download-Dateien
●  mit automatisierter Social Media-Distribution

Online-PR „PRO“: 1.795,– € zzgl. Mwst.

●  Artikel mit eigener Profil-Sidebar (jedoch kein Profil)
●  max. 3.000 Zeichen (inkl. Leerzeichen)
●  min. 1 Aufmacherbild
●  max. 3 Bilder (im Fliesstext)
●  max. 10 Bilder (als Galerie)
●  max. 3 Links
●  max. 3 Download-Dateien
●  mit automatisierter Social Media-Distribution
●  mit manueller Social Media-Distribution 
 (XING- und Facebook-Gruppen)

Online – Online-PR 8



Gast-Beiträge (online) – Content-Marketing  
als MÖBELMARKT-Gast-Autor

Als MÖBELMARKT-Gast-Autor generieren Sie wertvolle Kontakte 
& Leads. Sie erhalten direkten Zugang (max. 1 Benutzer) zu unserem 
Redaktionssystem und publizieren selbst und direkt Ihre Gast-
Beiträge (1 Autor)!

●  Einzelner Gast-Beitrag: 495,– €, zzgl. Mwst.
●  2-er-Paket Gast-Beiträge: 795,– €, zzgl. Mwst.
●  4-er-Paket Gast-Beiträge: 1.295,– €, zzgl. Mwst.
●  8-er-Paket Gast-Beiträge: 2.395,– €, zzgl. Mwst.

Bei Gast-Beiträgen auf unserer B2B-Branchenplattform handelt es  
sich um Content-Marketing zur erfolgreichen Positionierung als Experte. 
Von klassischem Push-Marketing & reinen Werbebotschaften raten wir 
ab!

Anders als Experten-Beiträge tragen Gast-Beiträge grundsätzlich keine 
Profil-Sidebar!

Bitte informieren Sie sich tagesaktuell über unsere innovativen 
Angebote auf: www.moebelmarkt.de/profil/moebelmarkt
Sprechen Sie uns ggf. an, wenn Sie individuelle Wünsche haben!

Online – Gast-Beiträge 9



Überzeugen Sie mit Ihrer Expertise und Reputation! Gewinnen Sie  
mit modernem Content-Marketing wertvolle Leads & Neukunden in einer 
potenten B2B-Kunden-Zielgruppe.

Mit dem MÖBELMARKT-Experten-Netzwerk eröffnen wir Ihnen – 
bezahlbar und erfolgreich – den direkten Zugang in eine aufregende 
Wachstumsbranche, die gerade erst durchstartet, um sich in der digitalen 
Omnichannel-Welt neu zu erfinden.
Als spezialisierter Beratungs-, Lösungs- oder Dienstleistungsanbieter, 
möchten Sie sich mit Ihrer Kompetenz, Ihren Produkten und Leistungen 
in den Fokus von Entscheidern rücken! In einer der umsatz-, ertrags- und 
budgetstärksten Wachstumsbranchen im deutschen Markt: der Möbel-, 
Küchen-, Bad- und Einrichtungsbranche!
Mit unserer B2B-Plattform MÖBELMARKT vernetzen wir im crossmedialen 
Mix von hochwertigem Print-Magazin, immer aktueller Online-Präsenz 
und spannenden Networking-Events unsere Leser, die Entscheider und 
Anwender der Branche, mit Experten aus allen ökonomisch wichtigen 
Disziplinen.

Relevanten und aktuellen Themen verschaffen wir, eingebettet in 
Branchen-News, Markt- und Unternehmensdaten, Personalien, Trends und 
Stories, ein jeweils eigenes Podium: die MÖBELMARKT – Themen- oder 
Experten-Slots.

In der jeweils thematisch passenden Rubrik unserer Online-Plattform 
moebelmarkt.de bündeln wir darin jeweils spezialisierte Beratungs-, 
Lösungs- und Dienstleistungsanbieter. Renommierte und erfahrene 
Experten sowie hochspannende StartUps präsentieren, profilieren und 
positionieren sich im MÖBELMARKT-Experten-Netzwerk interaktiv, 
Dialog-orientiert und Conversion-optimiert den Top-Entscheidern, aber 
auch Anwendern unserer umsatz-, margen- und budgetstarken Branche.

Ihr repräsentativer Auftritt!

Die Grundlage für die erfolgreiche Generierung von Kontakten und 
Leads schafft Ihr repräsentatives Experten-Profil. Im Interesse eines 
positiven Nutzererlebnisses ist diese eigene Microsite auf unserer B2B-
Plattform zwar klar strukturiert, verschiedene, variabel nutzbare Elemente 
erlauben aber dennoch eine individuelle Ausgestaltung. Umfassende 
Unternehmensinformationen, Galerien, Links, Downloads sowie vor allem 
konkrete Kontaktangebote mit Ansprechpartner und CTA (call-to-action) 
aktivieren Ihr Business-Networking.

Überzeugen Sie mit Ihrer Expertise!

Als echtem Experten bietet Ihnen eine Präsenz auf moebelmarkt.de die 
Chance, Ihre Kunden, Interessenten und Partner mit professionellem 
Content-Marketing kontinuierlich auf sich aufmerksam zu machen und 
von sich zu überzeugen. In Verbindung mit einem Experten-Profil erhalten 
Sie direkten Zugang zu unserem Redaktionssystem und publizieren 
selbst und unmittelbar sowie schnell, einfach und bequem Ihre Experten-
Beiträge. Sie entscheiden selbst, in welcher Frequenz, in welchem Umfang 
und mit welcher Strategie Sie bei uns veröffentlichen – „akademisch“ 
mit Whitepapern, Analysen und Studien, „praxisorientiert“ mit Cases-
Studies, Referenzen und Testimonials oder „erläuternd“ mit Tutorials und 
Best-Practise-Beispielen. 
Mit Daten, Informationen & Wissen, Trends & Innovationen, Impulsen & 
Erfahrungen aus der Praxis für die Praxis liefern Sie Ihren Zielgruppen 
wertvolle Inspiration, positionieren sich authentisch sowie überzeugend  
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als Experte und grenzen sich wohltuend vom klassischem Push- 
Marketing sowie den marktschreierischen Werbebotschaften Ihrer 
Mitbewerber ab.

Professionelles Content-Marketing!

In Ihren Experten-Beiträgen können Sie Bilder im Text oder in Galerien 
platzieren, YouTube-Videos, Links sowie Download-Dateien integrieren 
und durch unterschiedliche Autoren-Informationen sich und Ihr Team 
kompetent vorstellen, um Vertrauen und persönliche Reputation 
aufzubauen.

Ihre Artikel sind durchgängig deutlich als  Experten-Beiträge 
gekennzeichnet und führen im Interesse eines perfekten Brandings 
prinzipiell Ihr Logo, sowohl in allen Artikel-Listen als auch auf der 
Detailseite. Jeder Ihrer Experten-Beiträge trägt Ihre Profil-Sidebar, ist also 
perfekt auf Leadgenerierung getrimmt. Ihre Experten-Beiträge werden 
immer optimiert für maximale Reichweite, Sichtbarkeit und Aufmerksamkeit 
platziert:

●  auf der moebelmarkt.de-Startseite
●  und auf der Rubriken-Startseite (Business-Forum)
●  und auf der jeweiligen Unterrubriken-Startseite 
 (z.B. Marketing & Kommunikation)
●  und im jeweiligen Themen- oder Experten-Slot
●  und in Ihrem Experten-Profil
●  und in unseren Social Media-Präsenzen

Verschaffen Sie sich jetzt den entscheidenden  
Wettbewerbsvorsprung im Segment „Home & Living“!

Bringen Sie sich als Experte im MÖBELMARKT–Experten-Netzwerk 
qualifiziert in den Fokus der Entscheider in einer der umsatz-, ertrags- und 
budgetstärksten Wachstumsbranchen im deutschen Markt: der Möbel-, 
Küchen-, Bad- und Einrichtungsbranche!

Verschaffen Sie sich einen Eindruck und  
überzeugen Sie sich selbst auf: 
www.moebelmarkt.de/experten-netzwerk-film 

Je nach gebuchtem Leistungsumfang sorgen unsere diversen weiteren 
OnSite- und Cross-Channel-Promotions dafür, dass Ihre Botschaften 
optimale Wahrnehmung bei Ihren Zielgruppen finden! Auf unserer B2B-
Branchen-Plattform ebenso, wie in unserem Newsletter, auf unseren 
verschiedenen Social Media-Präsenzen, in unserem Print-Magazin und auf 
unseren Live-Events.



  Promotion-Paket +
 – 2 x OnSite-Banner 
 – 5 x Content-Teaser
 – 4 x Social-Media-Distribution
 – 6 x Newsletter-Werbung
 – 1 x CrossMedia-Teaser im MÖBELMARKT-Magazin
 – 1 x Experten-Talk (Interview) im  
  MÖBELMARKT-Magazin

  Promotion-Paket
 – 1 x OnSite-Banner 
 – 2 x Content-Teaser
 – 1 x Social-Media-Distribution
 – 1 x Newsletter-Werbung
 – 1 x CrossMedia-Teaser im MÖBELMARKT-Magazin

  5.995,– €
  12 Monate Laufzeit

  Experten-Profil PRO

  Experten-Slot
 – Thematische Kategorisierung  
  im MÖBELMARKT Experten-Netzwerk

  Experten-Profil +
 – Repräsentative & informative Unternehmens- 
  Darstellung
 – 4 x kostenlose Aktualisierung

  Experten-Beiträge FLAT
 – Unbegrenzt Experten-Beiträge
 – Zugang zum MÖBELMARKT Redaktionssystem 
 – 2 Benutzer
 – 4 Autoren 

  1.995,– €
  12 Monate Laufzeit

  Experten-Profil BASIC

  Experten-Slot
 – Thematische Kategorisierung  
  im MÖBELMARKT Experten-Netzwerk

  Experten-Beiträge
 – 4 Experten-Beiträge
 – Zugang zum MÖBELMARKT Redaktionssystem  
 – 1 Benutzer 
 – 1 Autor 

  Experten-Profil +
 – Repräsentative & informative Unternehmens- 
  Darstellung
 – 1 x kostenlose Aktualisierung

  Experten-Slot
 – Thematische Kategorisierung  
  im MÖBELMARKT Experten-Netzwerk

  Experten-Profil PLUS

  3.995,– €
  12 Monate Laufzeit

  Experten-Profil
 – Repräsentative & informative Unternehmens- 
  Darstellung

Leistungs- & Preisübersicht

Experten-Netzwerk 

© 2019

  Ihre Content-Promotion
 – Kanalübergreifende Marketing-Maßnahmen, um 
  Ihr Experten-Profil & Ihre Experten-Beiträge in der 
  Wahrnehmung von MÖBELMARKT-Usern & -Lesern 
  zu steigern.

  Ihr Content-Marketing
 – Schnell, einfach & bequem Experten-Beiträge selbst publizieren
 – Durchgängig mit Logo & Profil-Sidebar für optimales Branding
 – Optimiert für Sichtbarkeit, Relevanz & Aufmerksamkeit 
 – Platzierung auf Startseite & Rubriken-Startseiten, in Experten-Slot, 
  Experten-Profil & Social Media

  Ihre Profilierung
 – Individualisierbar & professionell
 – Dialog- & interaktionsorientiert
 – Conversion-optimiert, zur perfekten Leadgenerierung

  Ihre Expertise
 – Positionierung

  Laufzeit & Preis
  zzgl. ges. MwSt.

  Ihr Leistungs-Paket
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Redaktioneller Content-Service!

Gerne berät und unterstützt unser MÖBELMARKT Team Online Sie 
umfassend bei der Konzeption und Planung Ihrer individuellen Content-
Marketing-Strategie sowie zusätzlichen Cross-Channel-Promotions. Auf 
Wunsch bieten wir Ihnen auch die professionelle Content-Erstellung als 
kostenpflichtigen Service unserer MÖBELMARKT Fachredaktion.

 

Nehmen Sie jetzt Kontakt mit uns auf: Wir beraten Sie gerne!

Bitte informieren Sie sich tagesaktuell über unsere innovativen 
Angebote auf: www.moebelmarkt.de/profil/moebelmarkt
Sprechen Sie uns ggf. an, wenn Sie individuelle Wünsche haben!



www.german-furniture-brands.com

Das deutsche Export-Netzwerk 
der Möbel-, Küchen-  
und Einrichtungsbranche
Beworben in der IAFP, dem globalen Zusammenschluss  
der führenden B2B-Fachmedien aus 18 Ländern und inhaltlich 
gestützt durch die MÖBELMARKT-Fachredaktion, Content  
der imm cologne und Unternehmens-News.

 Kontakt: 
• German Furniture Brands/MÖBELMARKT 
• E-Mail: team-online@ritthammer-verlag.de 
• Telefon: +49 (0)911 95578-32

Abbildung: Fotolia/VRD
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KONTAKTE & LEADS GENERIEREN!
IHR PREMIUM-PROFIL:

IHRE PREMIUM-PARTNERSCHAFT: Präsentieren Sie sich inter-
nationalen Entscheidern als „German Fur niture Brand“ und profitieren 
Sie von konkreten Export-Chancen mit:
• individuell gestaltbarem Profil
• direkten Kontaktmöglichkeiten, Galerien, Download-Angeboten  
 und vielem mehr

KONTAKTE PFLEGEN & INFORMIEREN!
IHRE NEWS: Verschaffen Sie sich Aufmerksamkeit und  
Wettbewerbsvorteile durch:
• Information und Inspiration für Kunden, Interessenten und Partner
• Kommunikation und Reputation im globalen Markt

GEFUNDEN WERDEN!
IHR VERZEICHNIS-EINTRAG:
• klar gegliedertes Firmen-Verzeichnis
• intuitiv in der Bedienung
• nach Warengruppen selektierbar

Online – German Furniture Brands: Premium-Profil 14



GFB TOP-BANNER   

Format: 1.200 x 250 px, Rotation vorbehalten
Laufzeit 3 Monate 895,– € 
Laufzeit 12 Monate 2.995,– €

GFB RECTANGLE

Format: 360 x 250 px, Rotation vorbehalten
Laufzeit 3 Monate 345,– € 
Laufzeit 12 Monate 1.195,– €

Zzgl. ges. Mwst., Rotation vorbehalten!
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1. „Anzeigenauftrag“ im Sinn der nachfolgenden allgemeinen Geschäfts-
bedingungen ist der Vertrag über die Veröffentlichung einer oder mehre-
rer Anzeigen eines Werbungtreibenden oder sonstigen Inserenten in einer 
Druckschrift zum Zweck der Verbreitung.
2. Anzeigen sind im Zweifel zur Veröffentlichung innerhalb eines Jah-
res nach Vertragsabschluss abzurufen. Ist im Rahmen eines Abschlus-
ses das Recht zum Abruf einzelner Anzeigen eingeräumt, so ist der Auftrag 
innerhalb eines Jahres seit Erscheinen der ersten Anzeige abzuwickeln, 
sofern die erste Anzeige innerhalb der in Satz  1 genannten Frist abgeru-
fen und veröffentlicht wird. Änderungen und Rücktritt von erteilten Auf-
trägen müssen dem Verlag mindestens 4 Wochen vor Erscheinen schrift-
lich mitgeteilt werden und sind auch dann nur mit Zustimmung des Verla-
ges möglich.
3. Die Anzeigenpreise ergeben sich aus der bei Vertragsabschluss gülti-
gen Anzeigenpreisliste des Verlags. Ändert sich der Preis nach Vertrag-
sabschluss, ist der Verlag berechtigt, den Preis nach der zum Zeitpunkt 
der Veröffentlichung gültigen Preisliste zu berechnen; dies gilt nicht im 
Geschäftsverkehr mit Nichtkaufleuten, sofern zwischen dem Vertragsab-
schluss und dem Zeitpunkt der Veröffentlichung nicht mehr als vier Monate 
vergangen sind. Werbeagenturen und Vermittlern ist es untersagt, die vom 
Verlag Ritthammer gewährten Mittlerprovisionen ganz oder teilweise an 
ihre Auftraggeber weiterzugeben.
4. Wird ein Auftrag aus Umständen nicht erfüllt, die der Verlag nicht zu 
vertreten hat, so hat der Auftraggeber unbeschadet etwaiger weiterer 
Rechtspflichten den Unterschied zwischen dem gewährten und dem der 
tatsächlichen Abnahme entsprechenden Nachlass dem Verlag zu erstat-
ten. Die Erstaufnahme entfällt, wenn die Nichterfüllung auf höhere Gewalt 
im Risikobereich des Verlages beruht.
5. Bei der Errechnung der Abnahmemengen werden Text-Millimeterzeilen 
dem Preis entsprechend in Anzeigen-Millimeter umgerechnet.
6. Aufträge für Anzeigen und Fremdbeilagen, die erklärtermaßen aus-
schließlich in bestimmten Nummern, bestimmten Ausgaben oder an 
bestimmten Plätzen der Druckschrift veröffentlicht werden sollen, müs-
sen so rechtzeitig beim Verlag eingehen, dass dem Auftraggeber noch 
vor Anzeigenschluss mitgeteilt werden kann, wenn der Auftrag auf diese 

Weise nicht auszuführen ist. Rubrizierte Anzeigen werden in der jeweili-
gen Rubrik abgedruckt, ohne dass dies der ausdrück lichen Vereinbarung 
bedarf.
7. Textteil-Anzeigen sind Anzeigen, die mit mindestens drei Seiten an den 
Text und nicht an andere Anzeigen angrenzen. Anzeigen, die auf Grund 
ihrer redaktionellen Gestaltung nicht als Anzeigen erkennbar sind, werden 
als solche vom Verlag mit dem Wort „Anzeige“ deutlich kenntlich gemacht.
8. Der Verlag behält sich vor, Anzeigenaufträge – auch einzelne Abrufe 
im Rahmen eines Abschlusses – und Beilagenaufträge aus wegen des 
In  halts, der Herkunft oder der technischen Form einheitlichen, sachlich 
gerechtfertigten Grundsätzen des Verlages abzulehnen, wenn deren Inhalt 
nach pflichtgemäßem Ermessen des Verlages gegen Gesetze, behördli-
che Bestimmungen oder die guten Sitten verstößt oder deren Veröffent-
lichung für den Verlag unzumutbar ist. Dies gilt auch für Aufträge, die bei 
Geschäftsstellen, Annahmestellen oder Vertretern aufgegeben werden.
Beilagenaufträge sind für den Verlag erst nach Vorlage eines Musters der 
Beilage und dessen Billigung bindend. Beilagen, die durch Format oder 
Aufmachung beim Leser den Eindruck eines Bestandteils der Zeitung oder 
Zeitschrift erwecken oder Fremdanzeigen enthalten, werden nicht ange-
nommen. Die Ablehnung eines Auftrags wird dem Auftraggeber unverzüg-
lich mitgeteilt.
9. Für die rechtzeitige Lieferung des Anzeigentextes und einwandfreier 
Druckunterlagen oder der Beilagen, Beihefter, Beikleber etc. ist der Auf-
traggeber verantwortlich. Für erkennbar ungeeignete oder beschädigte 
Druckunterlagen fordert der Verlag unverzüglich Ersatz an. Der Verlag 
gewährleistet die für den belegten Titel übliche Druckqualität im Rahmen 
der durch die Druckunterlagen gegebenen Möglichkeiten.
10. Der Auftraggeber hat bei ganz oder teilweise unleserlichem, unrichti-
gem oder bei unvollständigem Abdruck der Anzeige Anspruch auf eine ein-
wandfreie Ersatzanzeige, aber nur in dem Ausmaß, in dem der Zweck der 
Anzeige beeinträchtigt wurde. Die Ersatzanzeige darf nur das reklamierte 
Motiv aufweisen und muss in der nächstmöglichen Ausgabe abgenommen 
werden. Lässt der Verlag eine ihm hierfür gestellte angemessene Frist ver-
streichen oder ist die Ersatzanzeige erneut nicht einwandfrei, so hat der 
Auftraggeber ein Recht auf Zahlungsminderung oder Rückgängigmachung 
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des Auftrages. Schadenersatzansprüche aus positiver Forderungsverlet-
zung, Verschulden bei Vertragsabschluss und unerlaubter Handlung sind 
– auch bei telefonischer Auftragserteilung – ausgeschlossen; Schadener-
satzansprüche aus Unmöglichkeit der Leistung und Verzug sind beschränkt 
auf Ersatz des vorhersehbaren Schadens und auf das für die betreffende 
Anzeige oder Beilage zu zahlende Entgelt. Dies gilt nicht für Vorsatz und 
grobe Fahrlässigkeit des Verlegers, seines gesetzlichen Vertreters und sei-
nes Erfüllungsgehilfen. Eine Haftung des Verlages für Schäden wegen des 
Fehlens zugesicherter Eigenschaften bleibt unberührt. Im kaufmännischen 
Geschäftsverkehr haftet der Verlag darüber hinaus auch nicht für grobe 
Fahrlässigkeit von Erfüllungsgehilfen; in den übrigen Fällen ist gegen über 
Kaufleuten die Haftung für grobe Fahrlässigkeit dem Umfang nach auf den 
vorausseh baren Schaden bis zur Höhe des betreffenden Anzeigenent-
gelts beschränkt. Reklamationen müssen – außer bei nicht offensichtli-
chen Mängeln – innerhalb von vier Wochen nach Eingang von Rechnung 
und Beleg geltend gemacht werden.
11. Probeabzüge werden nur auf ausdrücklichen Wunsch geliefert. Der 
Auftraggeber trägt die Verantwortung für die Richtigkeit der zurückge-
sandten Probeabzüge. Der Verlag berücksichtigt alle Fehlerkorrekturen, 
die ihm innerhalb der bei der Übersendung des Probeabzuges gesetzten 
Frist mitgeteilt werden.
12. Sind keine besonderen  Größenvorschriften gegeben, so wird die 
nach Art der Anzeige übliche tatsächliche Abdruckhöhe der Berechnung 
zugrunde gelegt.
13. Falls der Auftraggeber nicht Vorauszahlung leistet, wird die Rechnung 
sofort, mög lichst aber 14 Tage nach Veröffentlichung der Anzeige über-
sandt. Die Rechnung ist innerhalb der aus der Preisliste ersichtlichen, 
vom Empfang der Rechnung an laufenden Frist zu bezahlen, sofern nicht 
im einzelnen Fall eine andere Zahlungsfrist oder Vorauszahlung vereinbart 
ist. Etwaige Nachlässe für vorzeitige Zahlung werden nach der Preisliste 
gewährt.
14. Bei Zahlungsverzug berechnet der Verlag unter Vorbehalt weiterge-
hender Rechte Verzugszinsen in Höhe von 5 Prozent über dem jeweiligen 
Diskontsatz der Deutschen Bundesbank. Der Verlag kann bei Zahlungs-
verzug die weitere Ausführung des laufenden Auftrages bis zur Bezahlung 

zurückstellen und für die restlichen Anzeigen Vorauszahlung verlangen. 
Bei Vorliegen begründeter Zweifel an der Zahlungsfähigkeit des Auftrag-
gebers ist der Verlag berechtigt, auch während der Laufzeit eines Anzei-
genabschlusses das Erscheinen weiterer Anzeigen ohne Rücksicht auf ein 
ursprünglich vereinbartes Zahlungsziel von der Vorauszahlung des Betra-
ges und von dem Ausgleich offenstehender Rechnungsbeträge abhängig 
zu machen.
15. Der Verlag liefert mit der Rechnung auf Wunsch einen Anzeigenbeleg. 
Je nach Art und Umfang des Anzeigenauftrages werden Anzeigenaus-
schnitte, Belegseiten oder vollständige Belegnummern geliefert. Kann ein 
Beleg nicht mehr beschafft werden, so tritt an seine Stelle eine rechtsver-
bindliche Bescheinigung des Verlages über die Veröffentlichung und Ver-
breitung der Anzeige.
16. Kosten für die Anfertigung bestellter Druckunterlagen und Zeichnun-
gen sowie für vom Auftraggeber gewünschte oder zu vertretende erhebli-
che Änderungen ursprünglich vereinbarter Ausführungen hat der Auftrag-
geber zu tragen.
17. Aus einer Auflagenminderung kann bei einem Abschluss über mehrere 
Anzeigen ein Anspruch auf Preisminderung hergeleitet werden, wenn im 
Gesamtdurchschnitt des mit der ers ten Anzeige beginnenden Insertions-
jahres die in der Preisliste oder auf andere Weise genannte durchschnittli-
che Auflage oder – wenn eine Auflage nicht genannt ist – die durchschnitt-
lich verkaufte (bei Fachzeitschriften gegebenenfalls die durchschnittlich 
tatsächlich verbreitete) Auflage des vergangenen Kalenderjahres unter-
schritten wird. Eine Auf lagenminderung ist nur dann ein zur Preisminde-
rung berechtigter Mangel, wenn sie bei einer Auflage bis zu 50.000 Exem-
plaren 20 v. H. beträgt.
Darüber hinaus sind bei Abschlüssen Preisminderungsansprüche ausge-
schlossen, wenn der Verlag dem Auftraggeber von dem Absinken der Auf-
lage so rechtzeitig Kenntnis gegeben hat, dass dieser vor Erscheinen der 
Anzeige vom Vertrag zurücktreten konnte.
18. Bei Chiffreanzeigen wendet der Verlag für die Verwahrung und recht-
zeitige Weitergabe der Angebote die Sorgfalt eines ordentlichen Kauf-
manns an. Einschreibebriefe und Eilbriefe auf Ziffern anzeigen werden nur 
auf dem normalen Postweg weitergeleitet. Wertvolle Unterlagen sendet 
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der Verlag zurück, ohne dazu verpflichtet zu sein. Der Verlag behält sich 
im Interesse und zum Schutz des Auftraggebers das Recht vor, die einge-
henden Angebote zur Ausschaltung von Missbrauch des Chiffredienstes zu 
Prüfzwecken zu öffnen. 
19. Druckunterlagen werden nur auf besondere Anforderung an den Auf-
traggeber zurückgesandt. Die Pflicht zur Aufbewahrung endet drei Monate 
nach Ablauf des Auftrages.
20. Der Verlag wendet bei Entgegennahme und Prüfung der Anzeigentexte 
die geschäftsübliche Sorgfalt an, haftet jedoch nicht, wenn er vom Auf-
traggeber irregeführt oder getäuscht wird. Durch Erteilung eines Anzeige-
nauftrags verpflichtet sich der Inserent, die Kosten der Veröffentlichung 
einer Gegendarstellung, die sich auf tatsächliche Behauptungen der veröf-
fentlichten Anzeige bezieht, zu tragen, und zwar nach Maßgabe des jeweils 
gültigen Anzeigentarifs.
21. Der Auftraggeber trägt die Verantwortung für den Inhalt und die recht-
liche Zulässigkeit der für die Insertion zur Verfügung gestellten Text- und 
Bildunterlagen. Dem Auftraggeber obliegt es, den Verlag von Ansprüchen 
Dritter freizustellen, die diesen aus der Ausführung des Auftrags, auch 
wenn er nicht rechtzeitig sistiert wurde, gegen den Verlag erwachsen. Der 
Verlag ist nicht verpflichtet, Aufträge und Anzeigen daraufhin zu prüfen, 
ob durch sie Rechte Dritter beeinträchtigt werden. Erscheinen nicht recht-
zeitig sistierte Anzeigen, so stehen auch dem Auftraggeber daraus keine 
Ansprüche gegen den Verlag zu. Der Auftraggeber hält den Verlag auch von 
allen Ansprüchen aus Verstößen gegen das Urheberrecht frei.
22. Abbestellungen müssen schriftlich erfolgen. Bei Abbestellung einer 
Anzeige kann der Verlag die entstandenen Satzkosten berechnen.
23. Platzierungsbestätigungen gelten nur unter Vorbehalt und können aus 
technischen Gründen geändert werden. In solchen Fällen kann der Verlag 
nicht haftbar gemacht werden.
24. Fälle höherer Gewalt wie auch Arbeitskampfmaßnahmen entbinden 
den Verlag von den Verpflichtungen auf Erfüllung von Aufträgen und Leis-
tung von Schadenersatz.
25. Der Verlag behält sich das Recht vor, für Anzeigen in Verlagsbeila-
gen, Sonderveröffentlichungen und Kollektiven Sonderpreise festzulegen.
26. Sind etwaige Mängel an gelieferten Drucksachen, wie Beihefter, 

Beikleber etc. nicht sofort, sondern erst bei der Verarbeitung erkennbar, 
so hat der Werbungstreibende dadurch entstehende Mehrkosten oder Ver-
luste bei der Herstellung zu tragen.
27. Erfüllungsort ist der Sitz des Verlages. Gerichtsstand ist der Sitz des 
Verlages. Soweit Ansprüche des Verlages nicht im Mahnverfahren gel-
tend gemacht werden, bestimmt sich der Gerichtsstand bei Nicht-Kaufleu-
ten nach deren Wohnsitz. Ist der Wohnsitz oder gewöhnliche Aufenthalt 
des Auftraggebers im Zeitpunkt der Klageerhebung unbekannt oder hat der 
Auftraggeber nach Vertragsschluss seinen Wohnsitz oder gewöhnlichen 
Aufenthalt aus dem Geltungsbereich des Gesetzes gelegt, ist als Gerichts-
stand der Sitz des Verlages vereinbart.
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Köln (as). Die Vorzeichen für die imm 
cologne 2018 sind positiv, das ging 
aus der Trend- und Wirtschaftspres-
sekonferenz der Koelnmesse hervor. 
Gerald Böse, Vorsitzender der Ge-
schäftsführung der Koelnmesse, be-
tonte: „Wir verzeichnen einen deutli-
chen Zuwachs nicht nur in Bezug auf 
die Aussteller (über 50 mehr), sondern 
auch bei  den gebuchten Flächen (über 
8.000 qm mehr). Getrieben wird diese 
positive Entwicklung von einem pro-
zentualen Anmeldezuwachs  aus dem 
Ausland in zweistelliger Höhe. Damit 
wird die kommende Veranstaltung die 
beste imm cologne sein, die wir in den 
letzten zehn Jahren gemacht haben. 
Ob sie dann auch die erfolgreichste 
Veranstaltung wird, werden wir am 21. 
Januar 2018  sehen.“
Das Thema „Licht“ wird auf der imm 
cologne 2018 einen besonderen Stel-
lenwert einnehmen, wozu auch beson-
ders „Das Haus“ beitragen wird, für 
das die Designerin Luci Koldova eine 
visionäre Wohnraum-Installation ganz 
im Zeichen kreativer Beleuchtung ent-

1
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Die offizielle Messezeitung der imm cologne

Cologne (as). The prospects for the 
imm cologne 2018 are excellent. This 
was revealed at the trend and business 
press conference of Koelnmesse. Ger-
ald Böse, Chairman of the Koelnmesse 
Management Board, emphasized: “We 
have significantly grown, not only with 
regard to the number of exhibitors (an 
increase of more than 50), but also con-
sidering the booked floor spaces (an in-
crease of more than 8,000 sqm). This 
positive trend is driven by a double-dig-
it increase of registrations from abroad. 
Thus, the upcoming trade-fair will be 
the best imm cologne since the last ten 
years. On the 21st January 2018, we will 
find out if it also was the most success-
ful event.”
The topic “light“ will be of particular 
significance at the imm cologne 2018. 

This also applies to “Das Haus”, which 
will feature a visionary interior design 
installation with a creative lighting con-
cept by designer Luci Koldova. There 
will also be another “Smart Home” in-
stallation, presented for the third time in 
2018.
In addition to the fascinating techni-
cal possibilities offered by Smart Home 
concepts, the great chances to save re-
sources and provide solutions for an ag-
ing society are of equal importance. At 
the press conference, Ursula Geismann, 
Press Spokesperson and Trend Analyst, 
Verband der Deutschen Möbelindustrie 
(VDM), summarized the interior living 
trends of 2018. In addition to the top-
ic “light” and the Smart Home, the fur-
niture sector will focus on “individual-
ization” and “globalization” considering 
home as the central spot of identity. In 
the new year, the “Boho Style” with a 

„Die beste imm, die wir seit zehn Jahren gemacht haben“
“The Best imm We Have Made In Ten Years” 

To be continued on page 3…

Lesen Sie weiter auf Seite 3…

Gerald Böse, Vorsitzender der 
 Geschäftsführung der Koelnmes­
se, auf der Wirtschaftspresse­
konferenz. 
Gerald Böse, Chairman of the 
Koelnmesse Management Board, 
during the business press confer­
ence. Photo: Koelnmesse

Otto Group erstmals auf 
der imm cologne
Otto Group At The imm 
For The First Time

Erstmals mit dabei auf der imm colo-
gne ist mit der Otto Group der größte 
deutsche Online-Möbel-Händler. Wie 
der Versender auf dem Boulevard vor 
der Halle 7.1 mit einem großen Vor-
trags- und Präsentationsprogramm auf 
die gestiegene Bereitschaft zum On-
line-Möbelkauf aufmerksam macht,  
siehe Seite 3. 
The Otto Group, Germany’s biggest online 
furniture dealer, is participating in the imm 
cologne for the first time. How the mail- 
order company is drawing attention to the 
increased readiness to purchase furniture 
online with an extensive program of lec-
tures and presentations at the Boulevard in 
front of Hall 7.1, look at page 3.

Neuer Geschäftsführer 
bei Hettich 
New Managing Director 
At Hettich

Der Beschlägespezialist Hettich be-
kommt mit Sascha Groß (47) einen 
neuen Geschäftsführer für Quali-
tät, Technik und Logistik. Groß tritt 
die Nachfolge von Dr. Dieter Wirths 
(65) an, der aber für Projekte an Bord 
bleibt. Welche Stationen Sascha Groß 
bei Hettich bereits durchlaufen hat, 
siehe Seite 17.
With Sascha Groß (47), the fittings spe-
cialist Hettich gets e new Managing Di-
rector for Quality, Technology and Lo-
gistics. Groß succeeds Dr. Dieter Wirths 
(65), who will still stay on board for 
projects. Which stations Sascha Groß 
already passed through at Hettich, look 
at page 17.

Das Boxspring-Bett aus 
der Kiste
The Box Spring Bed 
From A Box

Mit einer echten Innovation wartet 
einmal mehr die EuroComfort Group 
auf. Ihr ist es gelungen, das Box-
spring-Bett in einer versandfähigen, 
für Selbstabholer geeigneten Box zu 
verstauen. Wie das „Bed in a Box“ 
den Markt für preiswerte Boxspring-
betten revolutionieren will, siehe 
Seite 9. 
A true innovation is once again offered 
by the EuroComfort Group. They man-
aged to store the box spring bed in a 
transportable box suitable for self-
collectors. How the “Bed in a Box” 
wants to revolutionize the market for 
inexpensive box spring beds, look at 
page 9.

Kampf gegen Billig- 
Stoffe auf Polstermöbeln 
Fight Against Cheap 
Fabrics On Upholstery

Mit punktgenauen Partnerschafts­
Konzepten will die Hitex­Manufak­
tur Rohleder gegen die Verwendung 
von billigen Bezugsstoffen in der 
Polstermöbel­Industrie angehen.  
Warum kompromisslose Quali­
tät und Servicebewusstsein immer 
noch eine Zukunft haben, siehe 
Seite 8.
With pinpoint partnership concepts, 
the Hitex manufactory Rohleder 
from Konradsreuth wants to coun­
teract the use of cheap cover fabrics 
in the upholstered furniture industry. 
Why quality without compromise and 
service awareness still have a future, 
look at page 8.

Am Rykenberg 5
59457 Werl
Telefon 02922 97 30-0
Telefax 02922 97 30-20
E-Mail rohrer@rohrer.de

imm cologne
STAND BVDM, BOULEVARD 013 
ODER MOBIL +49 171 7 79 13 03

Der Spezialist in der Möbelbranche. www.rohrer.de D
e
r 

d
ir

e
k
te

 W
e
g
 z

u
m

 E
rf

o
lg

!

Thaddäus Rohrer.
Personalberatung

Besuchen Sie uns:
Halle 5.2 // Stand C10

w
w

w
.g

w
in

ne
r.d

e

IMM_TitelkopfAZ_2018_RZ.qxp_Layout 1  19/12/1      

w
w

w
.a

da
.a

t

Wir freuen uns
auf Ihren Besuch!

Halle 10.2 
Stand M011

MÖBELMARKT daily
Die offizielle 
Messe tages zeitung 
von imm cologne und 
LivingKitchen

 

Kochen ohne Limits gilt ab sofort bei  
Siemens Hausgeräte. Denn die Kochfeld-Neuheit  
„freeInduction Plus“ arbeitet mit einer 
 außergewöhnlichen Induktions-Technologie  
für maximale Freiheit und Flexibilität. 
Foto: Siemens Hausgeräte

Spezielles Gesamtpaket: 
Das Küchenzentrum Marchtal  

Küchenmeile A30, area30 & Co.:
Die Trends für die neue Saison

Das Zulieferer-Highlight  
Sicam in Pordenone
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Sicam: 
Weitere Halle  
schafft Platz für  
neue Aussteller 

IWF Atlanta: 
Gute US-Konjunktur 
erhöht die  
Orderbereitschaft

MoOD: 
Weber aus Europa  
und Asien sorgen für 
Angebotsvielfalt

MÖBELMARKT Sleep  
3 x jährlich: Zusätzlich 
erscheinendes Supple-
ment Magazin für  
den Distributionskanal 
Bettenfachhandel

küche & bad forum 
12 x jährlich: Medien-
power für den Küchen-  
und Badmöbel handel

material+technik möbel 
7 x jährlich: Das Special Interest- 
Magazin mit top aktuellen 
Informa tionen über inno vative 
Zuliefer pro dukte und effiziente 
Produktions prozesse, in Deutsch 
und Englisch

moebelmarkt.de
Die Online-Plattform  
für die Möbelbranche

imm cologne 2018: Leuchtender Start in die Saison
MÖBELMARKT Bilanz-Runde: Beste Messe der Nicht-Küchenjahre

Begros-Vision 2030: Quo vadis – der neue Verbands-Chef im Gespräch 
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Organ des Europäischen
Möbelhandels

MÖBELMARKT  
Das Fachmagazin für  
die deutsche und 
inter natio nale Möbel-
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www.moebelmarkt.de

International Interior Business Magazine
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Einrichtungshändler
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Homefurnishing Retailers  

Einfach Schweres leicht gebracht –  
Mit DHL 2-Mann-Handling geht das.
Einfach Schweres leicht gebracht –  
Mit DHL 2-Mann-Handling geht das.2018

Top Ranking
Das Who´s who des 
Einrichtungshandels für 
Deutschland, Europa  
und die Welt
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material+technik möbel Specials 
Bis zu 5 x jährlich: Die Special-Ausgaben von 
material+technik möbel mit umfangreichen 
Recherchen zu den Themen Design und Technik, 
Produktion und Wirtschaftlichkeit


