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Um noch gezielter auf die individuellen Mirkte und deren lokale Voraussetzungen einzugehen, setzt
Haier auf eine Neuaufstellung der Vertriebsorganisation. Die Umstellung betrifft auch zwei
Personalien: Thomas Wittling verantwortet ab sofort die gesamte DACH-Region als CEO. Verstirkt wird
sein Team durch Thomas Meier, der als Country-Manager fiir die Schweiz dazustoBt.

Wittling stie3 2018 zum Unternehmen Haier und verantwortete seitdem als Geschiftsfiihrer den deutschen
und osterreichischen Markt. Der Marketingexperte ist seit mehr als dreillig Jahren im Bereich der
Hausgerite beheimatet und im DACH-Markt verhaftet. ,Fiir mich ist es ein enormer Ansporn, den ich mit
unserer Haier-Attitude angehen werde: Bei uns denkt jeder Mitarbeiter wie ein Unternehmer — so konnen
wir als Team grof3e Ziele erreichen.

Der 45-Jahrige Meier war zuletzt zehn Jahre bei Samsung titig, zuletzt als Head of Sales Channel und
Storage Division. Meier berichtet ab sofort als Country Manager Schweiz an Wittling. Mit der Erweiterung
zur gesamten DACH-Region trigt Haier den dhnlichen Kundenbediirfnissen und
Verbrauchergewohnheiten in den drei Landern Rechnung.

Zentrales Ziel dieser Transformation ist es, die Mitarbeiter sowie die lokalen Mirkte weiter zu stirken und
eine Organisation zu schaffen, die in der Lage ist, sich sowohl an ein volatiles Umfeld als auch an Trends
in Digitalisierung und E-Commerce anzupassen. Zusitzlich zu diesen Veridnderungen wird ein zentrales
Projektmanagement gegriindet, das die verschiedenen Teams koordinieren und in ihrer Effektivitit
steigern soll. So sollen Kunden und Verbraucher bestmoglich bedient werden.

Neuaufstellung der Vertriebsorganisation

Links



e Haier


http://www.haier-europe.com/de
http://www.tcpdf.org

