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In den Anzeigen liest man: ,,Wir verkaufen keine Mobel, wir helfen
verkaufen!* Was dahinter steckt prisentiert moebel.de auf der imm
Cologne.

Dienstag, 18.12.2018

2019 kommt moebel.de mit einer Neuerung. Auf dem Stand prisentiert sich moebel.de mit seinen
Partnern hmmh und akanoo im Boulevard Nord zwischen den Hallen 6 & 9, 14dt zu einem Kaffee ein und
bietet mehrmals am Tag kurze Impulsvortrige an.

Als kompetenter Begleiter zeigt moebel.de seine Produkte fiir alle stationdren, Online, Multichannel-
Hindler, den Marken und Herstellern. Um als digitaler Partner sich fiir die Branche noch besser aufstellen
zu konnen hat sich moebel.de dazu entschlossen zwei weitere Dienstleister mit auf dem Stand
aufzunehmen.

Mit dem Partner hmmbh présentiert moebel.de auch die aktuelle Trendstudie Mobel 2018. Eine Studie in
der es darum geht, wie man das Potential des Online-Handels ausschopfen und Kunden auch stationir ein
gesteigertes Kauferlebnis bieten kann.

Mit Akanoo hat moebel.de den Technologiefiihrer im Bereich kiinstliche Intelligenz im Onsite Marketing
mit an Board, welche bei der Optimierung der Customer Journey die Experten sind.

Somit bildet moebel.de die Anlaufstelle fiir alle, die sich im Bereich Digitalisierung.

Profitieren Sie von der Erfahrung von moebel.de, welche iiber 5 Mio. Besucher monatlich schnell, einfach
und effektiv zu threm neuen Lieblingsmobelstiick fiihren. Bereits 250 Online-Shops, tiber 2.000
Markenseiten, mehr als 10.000 stationidre Handler sowie {iber 1.000 Designer und Einrichtungsexperten
sind Partner von moebel.de und prisentieren sich derzeit. Mit im Gepéck hat moebel.de Angebote fiir zum
Beispiel das Hindlerverzeichnis, welches in Kombination mit der Shoppartnerschaft Kunden aus der
Region in den stationdren Handel bringt, wie auch Angebote fiir Digitales Regionales Marketing, welches
alle unterstiitzen kann, egal ob Sie Ihren neuen Katalog in der Region verldngern méchten oder einen Sale
digital bekannter machen moéchten.
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Profitieren Sie von der Erfahrung von moebel.de, welche iiber 5 Mio. Besucher monatlich schnell, einfach
und effektiv zu ihrem neuen Lieblingsmdbelstiick fiihren. 2019 kommt moebel.de mit einer Neuerung.
Auf dem Stand présentiert sich moebel.de mit seinen Partnern hmmbh und akanoo im Boulevard Nord
zwischen den Hallen 6 & 9, 14dt zu einem Kaffee ein und bietet mehrmals am Tag kurze Impulsvortrige
an.
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